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AGENTE DE PROPAGANDA MEDICA

© EXPERIENCIA

PURAS IDEAS - FOTO VENDEDOR DE SERVICIO
Desde 03/2013 - actualidad Como fotégrafo he adquirido experiencia en
ventas y en mi rol como lider de proyecto he
, aprendido habilidades que mepermiten

FOTO y VIDEO establecer un excelente manejo de relacio-
CONTACTO nes, profesionales, interpersonales y fideliza-
cion de clientes a largo plazo.

Localidad: Lomas de Zamora — GBA Sur

Direccidn: Belgrano 1252
BBHO PRODUCCIONES OPERADOR GRAFICO

@ Celular: 11-4191-0739 Desde 08/2022 - actualidad Superviso rigurosamente los estandares de
BBHO calidad en cada etapa Del proceso, aseguran-
O Edad: 39 afios Estado civil: Soltero PRODUCCIONES do que tqd_os |ps productos cumplieran con
Hijos: 1 —( 2 afios) las especificaciones.

Trabajo en estrecha colaboraciéon con los
Movilidad: Sandero Stepway 2012 departamentos |r.1FerfunC|onaIes para coordi-
nar la programacién y la entrega

puntual, manteniendo una comunicacién

Mail: oquipinte@gmail.com
transparente en todo momento.

Linkedin https://www.linkedin.com/in/-
sergio-oquipinte-apm/
Portfolio: https://oquipinte.myportfo-

RINGO PUBLICIDAD ENCARGADO SECTOR IMPRESION
Desde 11/2020 al 08/2022 Lidere y gestioné eficientemente el sector de

; impresidn, supervisando todas las operaciones
JesEeiy ﬂ .r:!r.]n . u.on diarias.
Coordine la produccién de proyectos, asegu-
SOBRE MI rando la calidad y los cumplimientos de los
Inicialmente me siento APM, pero actual- plazos.
mente me desempefio como operador Desarrolle y ejecuté planes de formacion,
grafico y paralelamente soy fotégrafo. capacitacion para el
Mi objetivo principal hoy es poder ingresar personal de instalacion.
a la industria farmaceutica ,una vez cumpli- .
do, mi siguente objetivo es el desarrollo y MILIAVACA VE,NDEPPR DE,SAI‘ON
crecimiento dentro del laboratorio que me Desde 03/20(2? al 12/2010 Mi funcién aqui fue'la de atender a Ia?s perso-
diera la oportunidad, participar activamen- Miﬁ%ﬁéﬂ nas, detectar necesidades, asesoramiento y

venta de productos dentro del local.
Conocer y orientar la venta hacia los produc-
tos mas rentables y exclusivos.

Q EDUCACION

te en el crecimiento de la industria farma-
céutica.

FORTALEZAS

-Soy adaptable esto implica ser flexible y

responder efectivamente a los cambios. 0 APM INTERVIEW SKILLS

Coach Rolando Lobo

: : . Desde 09/2024 - AL PRESENTE
-Organizado, la capacidad para organizar-

se es crucial para garantizar que se cumpla wm APM EXTREME TRAINIG
los objetivos. i Habilidades de promocidn y técnicas de venta

=7 Desde 09/2023 - AL PRESENTE
-Aprendizaje continuo, no solo en aspectos o PHARMA INSIGHT Consulting

EXTREME

técnicos, sino también en habilidades W Marketing Farmaceutico
blandas como la empatia, liderazgo y Desde 05/2023 al 09/2023 - FINALIZADO _
L . . Desarrollar, comprender e incorporar las acciones, funciones y .
comunicacion, me permiten relacionarme resFo.nsabﬂd'ades relacionadas con la gestion de las diversas gerencias
de la industria farmacéutica, comprendiendo las acciones puntuales y

mejor con los demas y tener un impacto
positivo.

concretas que realizan cada uno de los gerentes.

@ FINEDU
Agente de Propaganda Medica 2022-2023 - FINALIZADO




