JUAN JOSE SANTIAGO MORDASINI

ESP. EN MARKETING Y DIRECCION COMERCIAL
LIC. EN COMERCIALIZACION

PERFIL PROFESIONAL

Especialista en comercializacion con experiencia de mas de 25 afios en el area
comercial.

Mi objetivo es trabajar en una empresa donde pueda desarrollar mis
capacidades y conocimientos tanto laborales como profesionales.
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FORMACION ACADEMICA

2024: Diplomatura en
Comunicaciones, Marketing Digital y
Social Media Universidad Siglo 21
2021: Posgrado Especializacién en
Marketing y Direccién Comercial
Universidad Siglo 21.

2021: Diplomatura Product Manager &
E-commerce.

Coder House

2018: Diplomatura Diplomatura
SAMF® en Marketing y Negocios para
la Industria Farmacéutica

UAI- Universidad Abierta
Interamericana

2017: Licenciatura en
Comercializacion

EAN. Promedio: 8.76

2012: Agente de Propaganda Médica
Universidad Favaloro.

OTROS CONOCIMIENTOS

Importacién y Exportacion de
Productos y Servicios - UTN.
Gestion de PYMES - UTN
Community Manager - UTN
Logistica” - Intercontact.
Herramientas de Gestién para
Mandos Medios” - Axon Training.
Negociacién Efectiva - Axon Training
Programa de Oratoria y Comunicacion
- Marketing.

Manejo de Paquete Office.

Sistemas Dynamics CRM. ODOO
CRM

Microsoft Power Bl, SAP.

Google ADS.

Doppler - E-mail Marketing.

Idioma Inglés: Nivel Intermedio -
avanzado

EXPERIENCIA LABORAL

Jefe de Ventas

DRIPLAN S.A. | FEBRERO 2023 - JUNIO 2024

Equipo comercial a cargo de la unidad de negocio hospitalaria.

e Venta de tecnologia médica a las principales instituciones del pais.

¢ Responsable de los distribuidores en todo el pais de equipamiento médico (Fisher & Paykel,
Medela, Welch Allyn, Hillrom-Baxter, entre otros)

Jefe de Ventas
GASTROTEX S.R.L. | MAYO 2022 - FEBRERO 2023

e Conduccion del equipo comercial a nivel pais.

e Venta de tecnologia médica (Gastroenterologia, Cirugia, Ginecologia, Urologia y
Neumonologia).

o Responsable de los distribuidores en todo el pais de insumos descartables (ELLA, Hilzo,
AGS, Rocamed, Medwork, ERBE, Tontarra, Laprosurge, Richen)

Gerente Comercial - Marketing - Product Manager
INGREDIENTS SOLUTIONS | OCTUBRE 2019 - ABRIL 2022

Redisefiar las acciones comerciales.

Product Manager, responsable de la gestidn integral de los productos.
Desarrollar los nuevos negocios, proyectos, distribuidores locales y LATAM.
Optimizar la productividad en las areas estratégicas de la compaiiia.

Definir e implementar la estrategia de marketing de la compaifia.

Jefe de Ventas Pharma
QUIMTIA ARGENTINA | NOVIEMBRE 2016 - OCTUBRE 2019

o Realizar venta de principios activos y excipientes a los principales laboratorios nacionales e
internacionales, quimicas y droguerias.

o« Negociar comercialmente con los proveedores de APl y excipientes.

Contactar y realizar la comunicacion directa con los responsables del sector compras en los laboratorios

medicinales.

Planificar la demanda de los clientes.

Desarrollar nuevos clientes y mercados.

Realizar el presupuesto de ventas de la unidad Pharma.

Asignar la cartera de clientes a los ejecutivos de cuenta.

Gerente Comercial
PLUS PAPIER | ENERO 2016 - OCTUBRE 2016

Colaborar con la gerencia de la empresa en cuanto al desarrollo de estrategias comerciales.

Analizar estadisticamente la prevision de compras COMEX.

Desarrollar las nuevas lineas de negocio.

Incrementar la cartera de clientes mediante licitaciones privadas a través de Bionexo.

Realizar las demostraciones técnicas de insumos médicos en diferentes clinicas, sanatorios y hospitales.

Supervisor de Cuentas
GRUPO LOGISTICO ANDREANI | AGOSTO 2012 - ENERO 2016

e Implementar el seguimiento de las nuevas politicas de venta.

o Desarrollar comercialmente en el area de venta institucional.

e Confeccionar el seguimiento de presupuestos, cotizaciones, licitaciones y ventas.
e Realizar la fidelizacion e incremento de la cartera de clientes.

Ejecutivo de Cuentas - APM
AIR PRODUCTS AND CHEMICALS, INC | NOVIEMBRE 2007 - JULIO 2012

Implementar el seguimiento de las nuevas politicas de venta.
Desarrollar comercialmente en el area de venta institucional.
Confeccionar el seguimiento de presupuestos, cotizaciones, licitaciones y ventas.
Realizar la fidelizacién e incremento de la cartera de clientes.

Ejecutivo de Cuentas Especiales
DROGUERIA FARMASUN | MARZO 2003 - OCTUBRE 2007

Realizar la venta de medicamentos a farmacias e instituciones.
Planificar los objetivos comerciales.

Desarrollar el seguimiento de equipos de venta.

Analizar las venta y rentabilidad.

Cotizar las operaciones especiales a farmacias y droguerias.
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